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La integracion perfecta entre Salesforce y
Vistex permite a los comerciales acelerar
los ciclos de negociacién y contratos Con acceso inmediato a informacion sobre
eliminando errores y mejorando el precios y produccion, puede negociar en directo

rendimiento de las operaciones con los clientes, todo ello dentro de Salesforce.
de ventas. Negocie y ejecute

precios, presupuestos y Desarrollado para mejorar el flujo de ingresos y oportunidades de venta.
contratos en tiempo real \
con sus clientes. DIRECTOR DE VENTAS
Solicitud / Aprobacion e Aplicacion de politicas de precios
de precios e Firma electrénica/
Cotizacion de precios Seguimiento de auditorias
Gestion de contratos e Planificacién de cuentas
Seguimiento de e Anélisis Gross-to-Net
reclamaciones e Simulacién de escenarios
e Andlisis en tiempo real /
RevFlo se integra Negociar precios y Obtener informacion Validar la politica
contratos, y simular en tiempo real sobre la corporativa de
perfedamente con escenarios orientacion de precios precios y margenes
Salesforce permitiendo impulsada por IA al instante
alos Representantes Revisar y aprobar Realizar un seguimiento de
de Ventas: precios y contratos, los precios y el rendimiento
respaldados con de los contratos en tiempo
detalles de apoyo real, comparando objetivos

vs resultados

Beneficios de la Integracion

» Integracion directa y sin fisuras entre  » Acceso instantaneo a

Vistex y Salesforce con RevFlo. informacién sobre precios
, T » Trabajar en un solo sistemay con y contratos
rEm——— Single Sign On (SSO) » Proporcionar un andlisis con
: . » Eliminar la replicacién de datos en informes dinamicos
} AppExchange con Adobe,

DocuSign, etc.
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