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Erweltern Sie die Fahigkeiten
- W lIhres ERP-Systems

Entfalten Sie das volle Potenzial Ihrer Handels- und

Vertriebspartnerprogramme, indem Sie deren Leistung
optimieren und verfolgen. Da bis zu 20 % ihrer Einnahmen auf
Vertriebspartnerprogramme entfallen, sind Hersteller mit

erheblichen Risiken durch Bearbeitungsfehler, ungenaue
Zahlungen und falsche Gebuhren konfrontiert. Steigern Sie
Ihre Rentabilitat mit dem Vistex Modul Trade & Channel
Programs aus der Go-to-Market-Suite (GTMS). Diese Losung
bietet Ihnen fortschrittliche Tools zur Modellierung,

Verwaltung und Bewertung Ihrer Programme, mit denen Sie
deren wahren Wert entdecken und datengestutzte

Entscheidungen zur Leistungssteigerung treffen konnen.

Mit der Leistungsfahigkeit einer Unternehmenslosung konnen
Sie die Verwaltung von Geschaftsprogrammen optimieren,

indem Sie die Genauigkeit und Transparenz aller Prozesse
gewahrleisten. Verbessert durch intuitive Visualisierungen,
personalisierte Dashboards und analytische Informationen in
Echtzeit, erreichen lhre Programme maximale Effizienz und
Rentabilitat. Ubernehmen Sie vertrauensvoll die Kontrolle tiber
Ihre Handels- und Vertriebsprogramme mit einer Losung, die

sowohl Umsatze als auch Ergebnisse generiert.
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Maximieren Sie lhre Einnahmen, indem Sie lhre Geschaftsplane optimieren und genau verfolgen

5
o

e

Ruckerstattungen Handelskooperationen und Verkaufsboni
Werbekostenzuschusse
Bewaltigen Sie komplexe Aufgaben wie Erhalten Sie umfassende Unterstutzung
die Aktualisierung von Vertragen, die Erhalten Sie einen durchgangigen Einblick in fir lhre Kundenbonusprogramme,
Bearbeitung fortlaufender und Ihre Geschaftsprogramme, um die Planung und einschlieBlich Modellierung,
riickwirkender Transaktionen, die Zuweisung von Finanzmitteln zu verwalten, Uberwachung, Analyse und
Rechnungsstellung an Lieferanten, die Ausgaben, Gebuhren und Ruckforderungen zu Berichterstattung.
Abstimmung von Spesen und vieles mehr verfolgen sowie Genehmigungen und
mit einem einzigen, integrierten Ansatz. Leistungen zu Uberwachen.
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Vertriebskanalverfolgung Ausschreibungen Registrierung von Angeboten
Verschaffen Sie sich einen Ubernehmen Sie von Anfang bis Reduzieren Sie Konflikte
vollstandigen Uberblick liber genaue Ende die Kontrolle Uber den im Vertriebskanal und
Bestandsdaten, vom Prozess der Ausschreibung und verwalten Sie das
Vertriebspartner bis zum Kunden. der Einholung von Vorschlagen. Partnerportfolio.
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Riickerstattungen &

Handelskooperationen und Werbekostenzuschiisse &

Ruckerstattungen

Ob Sie sie nun Ruckerstattungen, Ausgleichsbuchungen,
Ruckvergutungen, Ship & Debit, Sonderpreisvereinbarungen
oder andere Bedingungen nennen, |lhr Unternehmen verliert
wahrscheinlich Geld durch die ineffiziente Behandlung von
Partnergebuhren. Hersteller verlieren jahrlich Millionen von Euro
durch ungenaue Gebuhrenvalidierungen. Vistex rationalisiert das
Spesenmanagement vom Empfang und der Validierung bis zur
Zahlung und bietet beispiellose Genauigkeit und Kontrolle.

Mit der Komponente Riickerstattungen konnen Hersteller
Verluste minimieren, die durch ungenaue Prozesse, schwache
Gebuhrenvalidierungen, Rechenfehler und andere administrative
Probleme entstehen. Fur Hersteller bedeutet dies, den wahren
Verkaufspreis zu kennen und in der Lage zu sein, fundierte
finanzielle Entscheidungen zu treffen.

Die Komponente Riuickerstattungen bietet einen effizienten und
hochautomatisierten Ansatz zur Verwaltung des gesamten
Lebenszyklus der ruckwirkenden Rechnungsstellung. Sie
ermoglicht es Herstellern, den gesamten Prozess von der
Erstellung der Transaktion bis zur Akkumulation, vom Senden/
Empfangen der Gebuhren bis zur gerichtlichen Klarung und ggf.
erneuten Einreichung und Anpassung zu verwalten.
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Mehr erre

Gewinnen Sie Einblick in lhre
profitabelsten Produkte, Hz
Kunden und geografischen R
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Validieren Sie Riickerst tun*‘u
einem vollstandigen Prifpfad

&

Berechnen und erfassen Sie
Rechnungen fur Finanzberichte
und Rentabilitatsanalysen

Erfassen Sie Ruckstellungen und
Rechnungen unter vollstandiger
Einhaltung der Finanzvorschriften

Reduzieren Sie Kosten fir
Schadenbearbeitung, Fehle
Streitigkeiten und Verzoge
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Handelskooperationen und Werbekostenzuschusse

Handelskooperationsprogramme und Werbekostenzuschiisse (WKZ) konnen Herstellern helfen, die Beteiligung von Partnern zu erhohen, sind aber
kompliziert zu verwalten, insbesondere wenn Tabellenkalkulationen verwendet werden. Kooperationsprogramme und Werbekostenzuschusse erfordern
eine unternehmensweite Struktur fur eine umfassende Sichtbarkeit und Verwaltung. Vistex bietet Ihnen die notige Transparenz, um die Planung und
Zuweisung von Geldern zu verwalten, Ausgaben, Gebuhren und Ruckforderungen zu verfolgen sowie Genehmigungen und Leistungen zu uberwachen.

Die Komponente Handelskooperationen und Werbekostenzuschiisse des
Moduls Trade & Channel Programs bietet Ihnen einen effizienten und hoch
automatisierten Ansatz zur Verwaltung aller Aspekte von
Handelskooperation & WKZ-Programmen. Mit dieser Funktion konnen Sie
Gelder und Salden effizient verwalten, Genehmigungen, Gebuhren, Antrage
und Zahlungen rationalisieren und automatisieren und gleichzeitig Einblick in
die Finanzdaten und -metriken des Programms erhalten. Robuste Analysen
liefern umfassende Informationen uber Ausgaben, Programmeffizienz und
den Status elektronisch eingereichter Gebuhren, Formulare, Dokumente und
Quittungen, die darauf abzielen, die Zahlungsgenauigkeit zu beschleunigen
und die Zufriedenheit der Mitglieder zu erhohen.

Die Handelskooperationen und Werbekostenzuschusse-Komponente bietet
eine 360°-Ansicht des gesamten Zyklus mit umfassenden Werkzeugen, die
Unternehmen dabei helfen, Kosten zu senken, kritische Analysen und
Leistungsdaten zu visualisieren, die Transparenz bei der effizienten Nutzung
zu erhohen, das Hin und Her bei der Chargenfreigabe zu minimieren und
eine groBere Loyalitat gegenuber geschatzten Vertriebspartnern zu fordern.
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Verwalten Sie
Gelder und
Salden effektiv

Rationalisieren und
automatisieren Sie

Genehmigungen,
Beschwerden, Antrage
und Zahlungen

Erhalten Sie einen
vollstandigen

Mehr Uberblick liber die
erreichen Finanzdaten und

Indikatoren des
Programms

Optimieren Sie die
Verwendung und
Leistung der
Ausgaben von

Handelskooperationen
Reduzieren Sie & WKZ
Bearbeitungskosten,
Fehler, Streitigkeiten
und Verzogerungen

Vistex
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Verkaufsboni

Ohne eine implementierte Geschaftslosung oder durch die Verwendung
manueller Prozesse mindern Fehler bei der Berechnung von Verkaufsboni die
Rentabilitat. Mit dem Modul Trade Programs konnen Unternehmen alle
Bonusprogramme genau vorhersagen, planen und verfolgen und die
Kundenleistung fordern, indem sie die Boni mit messbaren Zielen verknupfen.

Mit der Komponente Verkaufsboni des Moduls Trade & Channel Programs
konnen Sie hochkomplexe Bonusplane modellieren, verwalten, berichten und

analysieren, einschlieBlich Volumen, Wachstum, Marktanteil und anderer
multidimensionaler Szenarien.

Hersteller konnen den Status von Bonusprogrammen verfolgen,
Rabattverpflichtungen genau anhaufen, sie rechtzeitig begleichen und alle
Aktivitaten Uber Finanzanalysen und Rentabilitatsberichte melden.

Mehr erreichen

Verbessern Sie den Wert, indem Sie Berechnen Sie Zahlungen fiir einzelne Kunden Kommunizieren Sie aktuelle Auszahlungsschwellen
die Kundenleistung mit Boni fordern, und Partner oder insgesamt basierend auf den und Qualifikationen auf hoherer Ebene, um zusatzliche
die an messbare Ziele geknupft sind Mitgliedern einer Kaufergruppe Umsatzmoglichkeiten mit Partnern zu generieren

[ ® [ ® o

Flhren Sie eine Zwischenbewertung durch, um die
Prognostizieren, planen und verfolgen Sie Pauschal-, Leistung des Programms zu optimieren und die
Staffel-, Volumen-, Wachstums- und andere Boni falligen Betrage ruckwirkend neu zu berechnen

®
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Vertriebskanalverfolgung

Sie benotigen effiziente Werkzeuge, um den Warenbestand, di‘e
damit verbundenen Kosten sowie die Verkaufs- und 3 : ' \ 3 " ,g
Einkaufskosten zu verwalten. Vistex bietet Tools, die Einblickin : s._'_

den Bestand der Kanale gewahren, indem sie Verkaufe ; ' .
aufzeichnen und kritische Daten aus den Partnerfilialen erfassen.

|l S— g
: Verwenden Sie Invehtar uppen um Preisezu -

@ validieren und Mengen in R nung zu stellen, -

um die Genauigkeit zu rleisten oL

Die Komponente Vertriebskanalverfolgung des Moduls Trade
Programs ermdglicht es Unternehmen, Bestande zu pflegen, ihre aﬁ
Waren und ihre Versorgung zu verfolgen und ihre Einnahmen '
genau zu erkennen. Mit der Channel-Tracking-Funktion kennen
Sie den verfugbaren Bestand, antizipieren potenzielle

Lieferengpasse und validieren Partnergebuhren, wodurch . ¥
Ungenauigkeiten in den Berichten und unnotige ;.:v..
Handelsbelastungen vermieden werden. Dank der integrierten \
Verfolgung der Seriennummer konnen Validierungen sogar auf
der Ebene der Seriennummer durchgefuhrt werden.

- fiSes =T @ o0 e e A

. Bearbeiten Sle mat;scﬁd@ Daten der Partn'er "

einschlieBlic \ rkéufsSteIIeerventa.r r‘n‘ .

"8, Sie

.
‘ Stellen Sie Berichte Uber das sich be.wegende Inventar

und den aktuellen Status des Inventars zusammen
N .

: Verwenden Sie BestandsgroBen um ..
@ Verantwortlichkeiten fir den Prelsschutz abzuschatzen
und zu viel gezahlte Gebu ren abzumildern

Vertriebskanalverfolgung verwaltet mehrere Standorte mit einer oo ‘a,
detaillierten Verfolgung, die das Lieferkettenmanagement
verbessert und End-to-End-Informationen vom Hersteller bis
zum Endkunden sowie alle Aktivitaten im Verkaufsprozess der
Kanale liefert. Wesentliche Berichtswerkzeuge verbessern die
Rentabilitat, indem sie die Auswirkungen von Preissenkungen ¢
der Grundlage der Lagerbestande abschatzen und detaillierte

Echtzeitansichten der wichtigsten Partner liefern.




Riickerstattungen €)  Handelskooperationen und Werbekostenzuschiisse €  Verkaufsboni €  Vertriebskanalverfolgung €)  Ausschreibungen €)  Registrierung von Angeboten &)

Ausschreibungen

Fur viele Unternehmen ist die Verwaltung von Ausschreibungen entscheidend, um die Gesamteinnahmen vorherzusagen, zu verwalten und
zu messen. Mit der Komponente Ausschreibungen haben Sie den Ausschreibungs- und Angebotsanforderungsprozess von Anfang bis Ende
unter Kontrolle. Vertrage und Preise werden in die Planung integriert, um den gesamten Prozess der Angebotsanfrage zu formalisieren.

Um ihren Wettbewerbsvorteil zu wahren, benotigen
Hersteller umfassende Informationen uber die
Leistung von Angeboten, den Zugang zu und die
Verfolgung von Gewinnen und Verlusten sowie die
projizierten Bestandshohen, sobald sie den Zuschlag
erhalten haben.

Im Rahmen eines gut strukturierten
Ausschreibungsmanagementprozesses konnen
Angebote bepreist werden, um einen Gewinn oder
eine Marktdurchdringung zu ermoglichen. Wenn sie
mit den internen Zielen und der Bedarfsplanung
abgestimmt sind, konnen Unternehmen die Ergebnisse
fruherer Ausschreibungen verbessern, indem sie die
Antworten neu bewerten, ahnliche Vertrage erneuern
und den Ausschreibungsprozess standardisieren.
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Erhalten Sie
Einblicke in
Entscheidungen,
Nachverfolgung,
Einhaltung und
Reflexion Uber
verpasste
Chancen

Bestimmen Sie die
Preise und
Gewinnspannen, die
den Preisstrategien
entsprechen

Optimieren Sie
Prozesse, um alle
Chancen zu nutzen

Optimieren Sie die Planung
mit Ausfuhrungsprognosen,
bertcksichtigen Sie
Preisanpassungen und
validieren Sie die Liefer- und
Herstellungsanforderungen

Flhren Sie
Simulationen von
Brutto-Netto-
Berechnungen durch

Mehr Beurteilen Sie die
. Auswirkungen von
erreichen

Preisgestaltung und
Hilfsprozessen,
einschlieBlich
Gebuhren und
Aufschlagen

Legen Sie
Warnmeldungen fur
Ausschreibungsmog-
lichkeiten fest und
erhalten Sie
Transparenz bei der
Planung

Vistex



Handelskooperationen und Werbekostenzuschiisse Verkaufsboni Vertriebskanalverfolgung

Ruckerstattungen

Registrierung von Angeboten

Ein Schlusselaspekt des Verkaufs ist das Verstandnis des Verkaufsprozesses. In einem direkten
und indirekten Modell kann die Ubersicht tiber den Verkaufsprozess eine Herausforderung
darstellen, wenn Sie keinen Einblick in die Chancen auf beiden Kanalen haben. Kanalkonflikte
konnen vermieden werden, wenn Partner und Anbieter auf die Chancen abgestimmt sind und
besser zusammenarbeiten konnen, um die Abschlussraten zu verbessern und die
Verkaufszykluszeiten zu verkurzen.

Die Registrierung von Angeboten ist ein wesentlicher Aspekt der Sichtbarkeit der Pipeline und
des Aufbaus einer klaren Beziehung zwischen Hersteller, Partner und Kunde. Hersteller
gewinnen durch die Aufzeichnung der Verkaufschancen von Partnern mehr Einblick in die
projizierten Umsatze. Die Verknupfung von Anreizen mit den Phasen der Verkaufszyklen oder
den Elementen der Verkaufschance (z. B. GroBe des Angebots, Wert im Verhaltnis zum
Produktvolumen) kann ein Verhalten erzeugen, das zu einer hoheren Rentabilitat und hoheren
Abschlussraten fuhrt.

Wenn Hersteller gestaffelte Anreize, Verkaufsprovisionen und die Auswirkungen ruckwirkender
Rechnungsstellung oder Sonderpreisvereinbarungen berucksichtigen, konnen sie sich ein
vollstandiges Bild vom Wert der Vereinbarung, des Partners und/oder des Kunden machen.

Mehr erreichen

Legen Sie Warnmeldungen fur Zeitraume bis zum
Abschluss fest, verfolgen Sie Verhandlungen,
Vertragsbedingungen und die Auswirkungen auf die Preise

Erkennen, formalisieren und schutzen
Sie Chancen, indem Sie Interessenten
und Transaktionen erfassen.

Ermoglichen Sie die Zusammenarbeit und
erhohen Sie die Transparenz zwischen
Kontoverwaltern und Vertriebspartnern

Ermitteln Sie Chancen nach
Status, Kunde, Produkt und mehr

© Copyright 2024 Vistex, Inc. Alle Rechte vorbehalten.

Registrierung von Angeboten

Ausschreibungen

Erhalten Sie einen klaren Einblick in die
Investitionsrendite durch Transaktionsverfolgung
und umfassende Prufpfade

Verwenden Sie Preise, Provisionen,
Nachberechnungen und Sonderpreise,
um die tatsachliche Rentabilitat von
Verkaufen zu ermitteln

Vistex



Ruckerstattungen . Handelskooperationen und Werbekostenzuschusse .

Uber die Go-to-Market Suite®

Vistex Go-to-Market Suite® (GTMS®) ist eine modulare Anwendung der Enterprise-Klasse, die dabei hilft,
den Umsatz zu steigern, die Ausgaben zu kontrollieren und das Verhalten zu beeinflussen. GTMS wurde
speziell dafiir entwickelt, einen beispiellosen Uberblick tiber die Programmleistung zu bieten, die komfortable
Verwaltung ganzer Programme zu ermoglichen und durchgangige Einblicke in die Gesamteffektivitat ein g

Programms zu liefern, wahrend gleichzeitig der Umsatz gesteigert und der Gewinn verbessert wird.

GTMS Cloud Module

Trade & Channel

UDHDHU Treffen Sie fundierte Entscheidungen, um die :
Leistung |Ihrer Handelsprogramme zu maximieren. f‘ ekt

Vendor Funding >

Maximieren Sie Kostenrluckgewinnungsprogramme
und finden Sie Moglichkeiten zur Umsatzsteigerung.

Price Management >

Steuern Sie die Preise, ermittlen Sie die tatsachliche Rentabilitat und
verschaffen Sie sich einen Gesamtuberblick Uber Ihre Preisprogramme.

Rights & Royalties >

Sparen Sie Zeit und verdienen Sie mehr mit lhrem
geistigen Eigentum und |hren kunstlerischen Arbeiten.

Performance Incentives >

Verwalten Sie Leistungspramien effektiv, fordern
Sie das Verhalten und verbessern Sie die Leistung.

© Copyright 2024 Vistex, Inc. Alle Rechte vorbehalten.
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Mit GTMS wird das Umsatzmanagement
automatisiert und rationalisiert und
bietet lhnen durchgangige Transparenz.
Daruber hinaus:

Eliminiert Fehler mit einer einzigen Quelle der
Wahrheit, damit die Analyse einfach ist und
Innovationen moglich sind

Verfugt Uber die Flexibilitat und den
zukunftssicheren Designansatz, der Programme fur
einen Wettbewerbsvorteil unterstutzt

Bietet Ihnen durchgangige Transparenz zur
Programmleistung und erfasst alle Auswirkungen
auf Umsatz und Marge

Ist skalierbar und wurde bei den weltweit groRten
Unternehmen in verschiedenen Branchen auf
Leistung getestet

Reduziert die Komplexitat in den Bereichen Finanzen,
Prufung und Compliance durch umfassende
Funktionalitaten rund um Finanzkontrollen

Vistex
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Im Einsatz

Vistex Go-to-Market Suite® lasst sich in jedes ERP-System integrieren und verwaltet und analysiert Ihre Margen
sowohl auf der Kauf- als auch auf der Verkaufsseite. Es bietet Echtzeiteinblicke in die Programmleistung und
bietet ein klares Bild davon, wie sich Programme auf lhre Finanz-, Marketing- und Vertriebsfunktionen auswirken.

Cloud fiir jedes ERP-System

ok

o1l O

Schnittstellen zu allen

ERP-agnostische Modulare Anwendung , ,
ERP-Anbietern, inkl.

Revenue Management der Enterprise-Klasse
Software

SAP, Oracle, Microsoft,
Epicor, Infor und mehr

®
®
b © Copyright 2024 Vistex, Inc. Alle Rechte vorbehalten. VI S'I'ex



Uber Vistex®

Vistex-Losungen helfen Unternehmen, die Kontrolle Uber ihre unternehmenskritischen Prozesse zu ubernehmen. Angesichts der
Vielzahl von Programmen fur Preise, Handel, Lizenzgebuhren und Anreize kann es schwierig sein, zu erkennen, wohin das ganze Geld
flieBt, ganz zu schweigen davon, welchen Unterschied diese fur Umsatz und Gewinn machen. Mit Vistex konnen sich Unternehmen ihre
Zahlen ansehen, sehen, was wirklich funktioniert bzw. was als Nachstes zu tun ist — so konnen sie sicherstellen,dass jeder ausgegebene
oder verdiente Euro wirklich Wachstum fordert und nicht nur zusatzliche Kosten verursacht. Die weltweit fuhrenden Firmen aus den
verschiedensten Branchen verlassen sich jeden Tag auf Vistex, um ihre Geschafte voranzutreiben.

Vistex®, Go-to-Market Suite® und andere Grafiken, Logos und Servicenamen von Vistex, Inc. sind Marken, eingetragene Marken oder
Handelsaufmachungen von Vistex, Inc. in den Vereinigten Staaten und/oder anderen Landern. Kein Teil dieser Veroffentlichung darf ohne
ausdruckliche schriftliche Genehmigung von Vistex, Inc. in irgendeiner Form oder zu irgendeinem Zweck reproduziert oder ubertragen
werden. Die hierin enthaltenen Informationen konnen ohne vorherige Ankiindigung geandert werden.
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